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Le coût de revient d’un produit est la somme des charges liées à l’achat (matière première, 
transport...), la production (main d’oeuvre, dépréciation du matériel, loyer...) et de distribution 
(commission, transport, emballage...) de ce produit. 
 
Lorsque le lieu de travail et lieu de vie se confondent, il n’est pas toujours facile de calculer 
tous ces paramètres. 
 
Nous vous proposons donc d’essayer d’y voir plus claire en vous proposant une formation. 
 
Cette formation d’une journée vous est proposée à deux reprises aux dates et lieux suivants : 
 

Mercredi 20 janvier 2010 de 9h à 17h 
Ferme Saint-Martin, 18 rue Saint-Martin, 

6960 Malempré – www.ferme-st-martin.com 
 

Mercredi 10 février de 9h à 17h 
L’Etable de la Fontaine – 262 avenue de la Rosière, 6730 Bellefontaine  

www.etabledelafontaine.be 
 

La participation aux frais est de 7,5€ par personne à payer sur place 
 

La formation sera dispensée par Mr Olivier Decker du Centre ALPA de Lorraine ainsi 
que par un comptable du Centre de Gestion et de Techniques agricoles. N’hésitez pas à 

vous munir d’une calculatrice et de vos chiffres si vous le souhaitez ! 
Au programme : 
 

• le rôle et l’importance du prix dans une démarche marketing 
• La démarche globale de fixation du prix 
• Le calcul du coût de revient : - identifier les facteurs de coûts 

- recueillir les données nécessaires aux différentes phases de production, de 
transformation et de commercialisation 

- évaluation des charges non-décaissées 
- les coûts fixes et les coûts variables 
- méthode de calculs du coût de revient (coûts partiels et variables, coûts de revient 

complets) 
(pour l’ensemble de ces points apports théoriques et exemples) 

• la fixation du prix de vente : - les éléments à prendre en compte (consommateur, concurrence, 
stratégie….) 

   - méthodes rapides de calcul de prix de vente 
            - les types de prix 

• se fixer des objectifs et mesurer son activité : - le seuil de rentabilité 
   - notion de tableau de bord. 

 



                          
Cette formation s’inscrit dans le cadre d’un projet d’échange transfrontalier Interreg IV A «Wallonie-Lorraine-Luxembourg intitulé 
« Valorisation des structures agricoles en région transfrontalière ». 

�------------------------------------------------------------------------------------------------ 
Inscription :   Nom :  ……………………….. Prénom :……………………… 
   Adresse : …………………………………………………………….. 
        …………………………………………………………….. 
   Tél. : …………………………….Fax : ……………..……………… 
   E-mail : ……………………………………………………………… 
S’inscrit le :  
20 janvier 2010 à Malempré    � réponse exigée pour le 18 janvier 
10 février  à Bellefontaine    � réponse exigée pour le 08 février 
 
A renvoyer par fax ou par courrier à soit :  
Alexandra Carrara, ACW, Chaussée de Namur, 47 - 5030 Gembloux 
Fax : +32.81.62.74.50 
Ou Olivier Schifflers, FJA, Chaussée de Namur, 47 - 5030 Gembloux  
Fax : +32.81.60.05.27 

_______________________________________________________ 
 
 
 


